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Bemutatkozás - realCity ITS

● Közlekedésinformatikai projektekből indult 

spinoff

● Korai BKK-s együttműködések, erős 

referencia

● Kezdetben egyedi projektek, gyors 

átmenet termékes gondolkodásra

● Fokozatos növekedés - ma 25 fős core 

csapat



Ügyfelek és piac



EIT Urban Mobility - Pályázat

● Korábban csak kisebb, sikertelen pályázatok (RAPTOR challenge)

● Tudatos döntés: tapasztalt PM csapat bevonása

● CARNET: EIT-kapcsolatok, rutin, városi hálózat

● Trendi téma: elektromos buszok, elektrifikáció

● 3 partner 2 országból 2 helyszín

Pályázati szakasz:

● CARNET: határidők, büdzsé, EIT kommunikáció, folyamatos kontroll

● Egyértelmű feladatleosztás, megosztott dokumentáció, rendszeres online 

egyeztetések

● Szigorú, de tanulható keretrendszer - csak a lényeget kérik, de azt elvárják







Tapasztalatok 

● Innováció ÉS piacképesség

● Kommunikáció a projekt elejétől

● Részletes üzleti terv, utánkövetés, 

● Erős adminisztrációs elvárások

● PM és admin büdzsé tervezés fontos

Projetzárás:

● +2 hónap hosszabbítás, jóváhagyás után

● Pénzügyi riport, audit, teljes elszámolás

● Mérsékelt előfinanszírozás



Fast Track

● Jó eredmények, “zöld besorolás”

● Fast Track: skálázódás, új piacra lépés, 

továbbfejlesztés

● 6 hónap, további funkció a lisszaboni pilot 

helyszínen

● Mérsékelt adminisztráció, fókusz a termék 

és a kommunikáció

● Referencia
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Köszönöm!
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