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Eredményeink az SME Instrument kiírásban:

Fázis 1:
33 pályázati ötlet
16 Fázis1 nyertes projekt
6 Rásegítő (KK_15) projekt

Fázis 2:
12 pályázati ötlet
3 Fázis2 nyertes projekt
3 szóbeli meghallgatás



FÁZIS 1

„Wow” effektus:
(Ezek közül legalább az egyik, jobb ha minél több teljesül)

• Baromi jó sztori

• Világraszóló innováció

• Jól elhelyezhető a tudományos és üzleti trendek világába („szexi téma”)

• Nagyon menő cég (pl. díjak, nagy eredmények, hírnév)

• Hatalmas hatás (impact)

• Könnyen érthető, „ember közeli” projekt

• Nagyon ismert személyek és/vagy referenciák



FÁZIS 2

Amit a Fázis 1-nél említettem, plusz:

• Sikeres Fázis 1 után!!

• KIVÁLÓ SZTORI!!

• Megvalósíthatósági tanulmány

• Demonstrált technológia, magas TRL (TRL>5)

• Részletes piacismeret: trendek, szereplők (pl.: versenytársak)

• Kiforrott piacra viteli és növekedési stratégia, jó üzleti terv

• IP stratégia, szabályzók, követelmények európai szintű pontos ismerete

• Megvalósíthatóság és képesség a megvalósításra

• A projekt pontos definíciója (munkaterv, költségek)

• Kiváló csapat

• Sok-sok LoI



SZÓBELI MEGHALLGATÁS

• Jó előadás (gyakorolni, gyakorolni, gyakorolni – szakértők és laikusok előtt is!)

• A kérdezők pontos ismerete. Miben jók? Mit akarnak hallani?

• A kérdések végigondolása

• Megfelelő csapat (hitelesség, hihetőség)

• Magabiztosság, felkészültség

• Előítéletek elfelejtése

• Az üzleti terv beható ismerete:

• Bevételek, költségek szerkezete

• Modell megfelelő alátámasztása, indoklása

• Alternatív modellek ismerete, végig gondolása

• Üzleti tervnek megfelelő tapasztalatú személyek a csapatban

• Befektetői ajánlat



ÜZLETI TERV PÉLDÁK
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